
 

 

 

 

PRIJAVNI OBRAZAC 

 

Lične karakteristike 

 

Ime: Prezime: Spol 

(Ž/M) 

Email adresa: Adresa: Datum rođenja: 

Broj telefona: Broj mobitela: Zanimanje: 

Licna karta broj: datum i mesto izdavanja: 

           

Najvisi steceni/zavrseni 

obrazovni stepen : 
Osnovna škola/Srednja skola / VSS / Magistar / Doktor 

Jeste li ikad prije imali 

biznis? 

Da / Ne 

Da li trenutno imate 

biznis? 

Da / Ne 

Da li ste bili osuđivani za 

krivična djela u oblasti 

privrede? 

Da / Ne 

Ako radite u timu, navedite Vase clanove tima (maksimalno 4) i njihove kontakt detalje 

(email/broj 

 
   

   

    

 

 

 

  Certifikati/kursevi/obuke ( navedite ako posjedujete i kod koga ste završili 

kurseve/obuke,odnosno dobili certifikate: 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Biznis ideja 

 

Naziv Vašeg biznisa: 

U kojem sektoru ce Vas 

biznis djelovati? 

 

Gdje će biti sjedište 

Vašeg biznisa? 

 

 

Koliko osoba planirate 

zaposliti u prve dvije 

godine? 

 

Koja su Vaša vlastita 

ulaganja u biznis? (ako 

postoje) 

 

Pravni oblik Vašeg 

biznisa ( npr. obrt, d.o.o 

i drugi oblici) 

 

 

1. Detaljno opišite Vašu biznis ideju ( maksimalno 1500 riječi) 

     (Uputa:šta ćete da radite i na koji način, koju vrstu stručnosti, kompetence i vještine su potrebne za biznis, koja 

će biti Vaša uloga u biznisu, ako imate članove tima koja je njihova uloga, koje dozvole ili odobrenja trebate i kako 

cete ih dobiti, da li Vam je potrebna oprema za Vaš biznis, opišite detaljno zašto Vam treba novac koji trazite i sve 

ostalo što smatrate da je bitno napisati) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 



 

 

2. Objasnite kako ćete napraviti Vaš biznis uspješnim (maksimalno 500 riječi) 

     ( Uputa: opišite Vašu strategiju kako planirate učiniti Vaš biznis uspješnim, opišite Vaš marketinški plan za 

biznis, na koji način ćete dolaziti do klijenata i sve ostalo što smatrate da je bitno napisati) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

3. Opišite Vaš Proizvod/Uslugu ( maksimalno 1000 rijeci) 

     (Uputa: Opišite svoj proizvod/uslugu , koje sirovine/materijali su vam potrebni i kako ćete ih nabaviti, kako ćete 

proizvesti Vaš proizvod i uslugu,  ko su Vaši klijenti, je li Vaš proizvod/usluga nov na tržištu, kolika je potreba za 

vašim proizvodom ili uslugom, po kojoj cijeni ćete prodavati Vaš proizvod/uslugu, kako ćete distribuirati Vaš 

proizvod uslugu i sve ostalo što smatrate da je bitno napisati) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

4. Faktori uspjeha i rizika ( maksimalno 500 rijeci) 



 

 

     (Uputa: Upotrijebite SWOT analizu da vizualizirate prilike i rizike odnosno snagu, slabosti, prilike i opasnosti za 

Vaš biznis, kako cete iskoristiti Vašu snagu i koje su to prilike koje Vam se pruzaju, kakve opasnosti mogu nastati 

za Vaš biznis i koje radnje cete preduzeti da smanjite ili uklonite opasnosti, koji su to nedostaci i slabosti  koje 

mozete identificirati kao rizik za Vaš biznis, obavezno popuniti SWOT tabelu) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

SWOT tabela primjer 

SNAGE SLABOSTI 
1. 1. 

2. 2. 
3. 3. 

4. 4. 
PRILIKE OPASNOSTI 

1. 1. 

2. 2. 
3. 3. 

4. 4. 

 

5. Investicioni plan  

 (Uputa: Investicioni plan treba da bude detaljno razrađen tabelarno tako što će se unijeti podaci svega onoga što 

je potrebno za pokretanje vlastitog biznisa.  U rubrike investicione potrebe stavljate sve troškove investiranja u 

Vaš biznis, odnosno sve ono za šta tražite novac iz Javnog poziva i ako imate vlastita ulaganja. Iznos mora biti u 

konvertibilnim markama. U rubriku jedinice stavljate koja je to jednica, a u rubriku broj jedinica stavljate koliko 

jedinica Vam je potrebno, u rubriku cijena stavljate koliko jedna jedinica košta u konvertibilnim markama, a u 

rubriku ukupno koliko koštaju sve jedinice iz stavke koju obračunavate. U rubriku izvor finansiranja stavljate 

“Općina” tamo gdje tražite sredstva od općine, a “vlastita” tamo gdje imate obezbjeđena vlastita sredstva, 

kredite, sredstva donatora ili druge vrste vlastitih ulaganja u biznis ideju . Tabelu popunjavate na način da ispod 

rubrike oprema napravite nove rubrike i navedete sve što vam je potrebno od opreme, npr. 1.1 kompjuter, 1.2. 

fotografski aparat 1.3. printer itd., primjenjujući isti princip i za sve ostale rubrike. Rubrike koje ne posjeduju Vaš 

investicioni plan ostavljate prazne. Sve što ne bude predviđeno investicionim planom neće biti finansirano.) 

 

 

 

 



 

 

Tabelarni prikaz primjera investicionog plana 

 
Investicione potrebe 

 
Jedinica 

 

Broj 
jedinica 

Jedinična 
cijena 

(KM) 

Ukupno 
(KM) 

Izvor finansiranja 
Vlastito 
ulaganje 

(KM) 

Tražena 
sredstva 

(KM) 

1. Oprema       

2. Materijali       

3. Iznajmljivanje   
               (oprema/prostor) 

      

4. Transportni troškovi       

5. Kancelarijski troškovi       

6. Marketinški troškovi       

7. Troškovi registracije       

8. Dozvole       

9. Plaće i doprinosi       

10. Ostali troškovi       

Vlastita ulaganja ukupno:   

Tražena sredstva ukupno:   

Ukupno:  

                                       

       

6. Investicioni plan – narativno objašnjenje  

      (Uputa: Potrebno je da detaljno objasnite sve stavke iz investicionog plana riječima, zašto su Vam potrebna 

sredstva, na koji način ćete ih nabavljati i objasnite zašto je potrebno da pribavite ili kupite određenu stavku).  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 



 

 

7. Finansijski plan 

     (Uputa: opišite detaljno vaš finansijski plan poslovanja za naredne dvije godine Vašeg biznisa, opišite Vašu 

prognozu proizvodnje/pružanja usluga, očekivani promet i kako ćete doći do njih, kako će Vaš biznis zarađivati 

novac, napišite Vašu prognozu prodaje za naredne dvije godine, opišite koji će to biti Vaši proizvodi ili usluge i 

kolika će biti njihova cijena i sve ostalo što smatrate da je bitno napisati) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

8. Dinamički plan aktivnosti 

( Uputa: napravite tabelarno dinamički plan, odnosno vremenski okvir Vaših aktivnosti koje su potrebne da se 

provedu za uspješno pokretanje vašeg biznisa, dinamički plan aktivnosti mora biti povezan sa investicionim, 

marketinškim i finansijskim planom na način da za stavke za koje trazite sredstva i koje ste predvidjeli napišete 

koju aktivnost ćete provesti i u kom vremenskom periodu, vremenske aktivnosti poredajte po mjesecima od 

najranije do posljednje aktivnosti)  

Primjer dinamičkog plana aktivnosti 

 

      

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

R. 
b.  

    Aktivnost I 
 

II 
 

III 
 

IV 
 

V 
 

VI 
 

1. 
 

       

2. 
 

       

3. 
 

       

4. 
 

       

5. 
 

       

6. 
 

       

7. 
 

       

8. 
 

       

9. 
 

       



 

 

 

 

9. Dodatne informacije o biznis ideji ( maksimalno 3 stranice) 

 

( slobodno priložite fotografije, skice, rezultate istraživanja i sve što smatrate da može dodatno pojasniti Vaš biznis 

plan)  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

      Od Grada Bosanska Krupa po Javnom pozivu na koji se javljam otražim sredstva u 

ukupnom iznosu od: ___________KM. 

 

 
Ovim izjavljujem da su, pod materijalnom i krivičnom odgovornošću, da su gore navedeni podaci istiniti što 
potvrđujem potpisom 
 
 
Ime i prezime                           _________________________ 
 
Lična karta broj                        _________________________ 
 
Potpis Podnosioca prijave      _________________________ 
 
 
 
 
 

( Napomena: Ako se aplicira u timu, potrebno je da svi članovi tima potpišu sa svojim podacima) 

 

 

 

 


